
Ｍ＆Ａ成約レポート

■ 譲渡事業の概要 ■ 買手企業の概要 （未上場）

■ 成約までのストーリー

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

： 飲食業

： 首都圏

： 約10億円

： 約100名

： 飲食業（2店舗）

： 首都圏

： 約2億円

： 約20名

＜背景＞

・ 譲渡企業は、高級店として有名な店舗を複数運営していたが、若い店舗を更に発展

させるべく、業歴の長い完成された店舗の事業譲渡を検討していた

・ 買手企業も、高級店として有名であり、新規出店による拡大を検討していた

＜マッチング＞

・ 譲渡企業は業界での知名度が高いことから、情報漏洩リスクを避けるため、限定的な

マーケティングとなった

・ 当社の高収益な顧客企業の中から、相乗効果が見込める同業の企業１社にピンポイ

ントで提案し交渉を開始した

＜成約（クロージング）＞

・ 店舗の賃貸人との最終的な交渉が難航したものの、双方が知恵を出し合い歩み寄れ

たことでクロージングに至った

・ 事業譲渡された店舗は、クロージング後も従前と変わらない状態で買手企業のもとで営業

を続けている

案件№
SRB081

【成約までの期間】

約5ヶ月

■ 案件概要

譲渡理由

譲渡形態

： 経営資源の選択と集中

： 事業譲渡

当社顧客の中から同業の高収益企業にピンポイントでマッチング

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守
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