
Ｍ＆Ａ成約レポート

■ 譲渡企業の概要 ■ 買手企業の概要 （上場）

■ 成約までのストーリー

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

： ホームセンター

： 北海道（全国）

： 約4,300億円

： 約4,000名

： ホームセンター

： 東北

： 約25億円

： 約90名

＜背景＞

・ 譲渡企業は、地域に根ざしたホームセンターとして同一県内に複数店舗を展開して

いた。近年は大手の出店による低価格競争で収益性は低下し、事業の継続を危惧

していた。

・ 買手企業は、全国展開する大手であり、全国的に出店余地を探している中で譲渡企

業のエリアは出店ターゲットとなっていた。

＜マッチング＞

・ 譲渡企業は当初、株式譲渡の意向であったが、本業であるホームセンター事業以外に

展開していた事業に注力するため、本業から撤退することを決め、事業譲渡を進めた。

＜成約（クロージング）＞

・ 買手企業はPB商品の扱いが中心で在庫の承継を希望しなかったため、譲渡企業は

計画的に在庫処分セールを実施し、在庫のキャッシュ化に成功した。

・ 譲渡企業は、財務内容が健全なうちに低価格競争の消耗戦から撤退することができ、

将来の不安からも開放され、別事業を継続している。

案件№
SOS092

【成約までの期間】

約10ヶ月

■ 案件概要

譲渡理由

譲渡形態

： 事業の選択と集中のため

： 資産譲渡

低価格競争の激化を見据えて本業から撤退
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