
Ｍ＆Ａ成約レポート

■ 譲渡企業の概要 ■ 買収企業の概要 （未上場）

■ 成約までのストーリー

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

： 旅行業

： 関西

： 約100億円

： 約250名

： 航空運送代理店・旅行業

： 首都圏

： 約１.3億円

： 2名

■ 成約のポイント

＜譲渡に至った理由＞

・ 創業オーナーが他業界への転身を考えていたため譲渡を決断

・ 他Ｍ＆Ａ業者と比較した上で当社の特徴（全国規模のネットワーク、

 報酬体系等）をご理解いただき、当社を専任アドバイザーとして選任

＜マッチング＞

・ 会計事務所宛にメール配信、幅広い業種から数十の問い合わせを受ける

・ その内、最もシナジーが見込める企業へ独占交渉権を付与

＜成約（クロージング）＞

・ 交渉、各種契約書の作成は順調に進み、当初のスケジュール通り

 成約を迎える （約5ヶ月のスピード成約）

・ 買収企業の税務顧問をしている会計事務所が買収ニーズを的確に把握していたため、

 迅速なマッチング、交渉、成約を迎えることが出来た。

・ 買収監査の指摘事項について、解決に向けて双方で歩み寄ることが出来た。

案件№
SOS051

【成約までの期間】

約5ヶ月

■ 案件概要

譲渡理由

譲渡形態

： 他業界への転身のため

： 株式譲渡

ニッチな業種、小規模な企業でも、Ｍ＆Ａは可能です。

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守
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