
Ｍ＆Ａ成約レポート

■ 譲渡企業の概要 ■ 買収企業の概要 （未上場）

■ 成約までのストーリー

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

： 不動産・建築リフォーム

： 関西

： 約30億円

： 約20名

： 住宅販売

： 関西

： 約１億円

： 2名

■ 成約のポイント

＜譲渡に至った理由＞

・ 創業から30年以上を経て奥様が株式を相続したが、事業は縮小傾向

・ 後継者が不在であり、住宅保証の点から清算を避けるためM&Aを選択

＜マッチング＞

・ 会計事務所宛にメール配信、住宅関連業種数社から問い合わせを受ける

・ その内、希望条件に沿い、譲渡人が良く知る企業へ独占交渉権を付与

＜成約（クロージング）＞

・ 双方の営業エリアでは名の知れた企業同士で、過去に取引もあったことから信

頼関係が構築されており、円滑にクロージングに至った

・ 過去の取引先でお互いを知る企業同士であったという幸運にも恵まれ、友好的に交渉は進んだ。

・ 事業は縮小していたが、買収企業が消費税増税前のリフォーム需要を見込み、業歴30年超の

顧客層を高く評価した。

案件№
SMS033

【成約までの期間】

約3ヶ月

■ 案件概要

譲渡理由

譲渡形態

： 後継者不在

： 株式譲渡

業歴30年超の顧客層を強みにM&Aで事業を承継

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守
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