
Ｍ＆Ａ成約レポート

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます

■ 譲渡企業の概要 ■ 買収企業の概要 （未上場）

■ 成約までのストーリー

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

相談無料秘密厳守

・ 事業内容

・ 所在地

・ 売上高

・ 従業員数

： 調剤薬局

： 関東

： 約100億円

： 約400名

： 看板等製造業

： 関東

： 約１億円

： 約15名

■ 成約のポイント

＜譲渡に至った理由＞

・ 親族、役員の中には後継者が不在

・ 他のアドバイザーに依頼していたものの買収候補先が現れず、当社に依頼

＜マッチング＞

・ 会計事務所宛にメール配信、約2週間で数社の問い合わせを受ける

・ その内、希望条件に沿い、将来の発展が期待できる企業へ独占交渉権を付与

＜成約（クロージング）＞

・ 設備のメンテナンス、業績・人員等の管理が行き届いていたため、交渉が円滑に

進み、マッチングから約2か月でクロージングとなった

・ 異業種企業による買収だったが、会計事務所が顧問先の買収ニーズを的確に把握していたた

め、迅速なマッチングが出来た。

・ 譲渡企業が日頃から設備のメンテナンス、業績・人員等の管理を整備していたため、デュー・デ

リジェンスで新たな瑕疵や欠陥が検出されず、交渉がスムーズに進められた。

案件№
SMS023

【成約までの期間】

約3ヶ月

■ 案件概要

譲渡理由

譲渡形態

： 後継者不在

： 株式譲渡

約2週間の短期間で異業種企業間のマッチング
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