
Ｍ＆Ａ成約レポート

対象企業の概要 譲受企業の概要

成約までのストーリー

事業内容

所在地

売上高

従業員数

事業内容

所在地

売上高

従業員数

： 電気設備設計・施工

： 北海道地方

： 60億円

： 250名

： ドローンの開発と業務請負

： 関東地方

： 3億円

： 20名

案件№
S155

【M&A業務受託から

成約までの期間】

6か月

案件概要

譲渡理由

譲渡形態

： 親会社の事業ポートフォリオの見直し

： 株式譲渡

ドローン関連企業のM&A

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守

＜背景＞

• 譲渡企業（親会社）はシステム開発を手掛ける中堅企業。既存事業とドローン事業との

相乗効果が当初の期待ほどには創出出来なかったことから、当該子会社の売却を検討。

• 対象企業はドローンの機体開発費用が嵩み財務面に課題があったが、過去の開発実績

やドローンを使った業務請負の内容、同業界における知名度や顧客・事業パートナーなど

の顔ぶれ、これらを基にした事業計画を評価し、FPGとして積極的な営業を展開し、M&A

アドバイザリー業務を受託。

＜マッチング＞

• 将来の事業計画を中心に対象企業を紹介する資料を作成し、FPGと取引のある全国の

金融機関、会計事務所に買手候補者の紹介を依頼。

• 5社の買手候補者のうち、最良の条件提示をしていただいた企業と協議を開始した。

＜成約（クロージング）＞

• 上記企業も既にドローン事業を手掛けていたが、対象企業の買収により新たな技術やノウ

ハウが獲得できることを期待。複数回の面談を行い、事業計画の説明や進捗報告を中心

に擦り合わせを行った。

• 株式譲渡前に対象企業の財務面の改善を行い、円滑にクロージングが行われた。
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