
Ｍ＆Ａ成約レポート

■ 譲渡事業の概要 ■ 買手企業の概要

■ 成約までのストーリー

事業内容
所在地
医業収益
病床数

事業内容
所在地
売上高(連結)
施設数

： 医療経営コンサル業
： 東京
： 約150億円
： 約30施設

： 病院（一般内科、消化器科）
： 東北地方
： 約5億円
： 一般病床100床未満

案件№
S120

【成約までの期間】

5か月

■ 案件概要

譲渡理由
譲渡形態

： 後継者不在
： 出資持分譲渡

専門性の高い医療法人案件 ネットワークを駆使し約5か月のスピード成約

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守

＜背景＞
・ 譲渡法人は、理事長である院長が中心となって、地域のかかりつけ医として

長年の業歴を有していた。
・ 院長が体調不良により入院したため業績は急速に悪化。後継者不在のため、

第三者への譲渡を検討。
＜マッチング＞
・ 業績が悪化したことに加え、所在エリア、病院規模（病床数）等から

買手候補先の選定には当初から難航が予想された。
・ 当社のネットワークを駆使し、約20社の買手候補先をリストアップ。

複数社とのトップ面談を実現。
＜成約（クロージング）＞
・ 譲渡後の経営方針や諸条件に対する考え方の相違を根気よく調整・交渉し、

双方の理解を得るかたちで最終契約書に反映させた。
・ 院長をはじめ事務局長とも適切なコミュニケーションを図ることで信頼関係

を構築、受託から成約まで約5か月と比較的短期間でクロージングした。

受託経緯
契約形態

： 会計事務所様からのご紹介
： 売り手アドバイザー


