
Ｍ＆Ａ成約レポート

■ 譲渡企業の概要 ■ 譲受企業の概要

■ 成約までのストーリー

・ 事業内容
・ 所在地
・ 売上高
・ 従業員数

・ 事業内容
・ 所在地
・ 売上高
・ 従業員数

： ヘルスケア事業
： 関西地方
： 約100億円
： 約600人

： 調剤薬局（1店舗）
： 関西地方
： 約2億円
： 約15名

案件№
Ｍ133

【仲介業務契約
締結から成約まで

の期間】

6か月

■ 案件概要

譲渡理由
譲渡形態

： 後継者不在のため
： 株式譲渡

コロナ禍の逆風の中でのスピード決着

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守

＜背景＞
・譲渡企業は門前の調剤薬局を１店舗運営していた。これまでの薬価・診療報酬
改定により、年々業績が悪化していく中、代表者が高齢となり後継者も不在で
もあったため、M&Aによる会社売却を決断した。

・譲受企業は医療機関へのコンサルティングをはじめ調剤薬局や介護事業等、ヘルス
ケア事業を幅広く営む一部上場企業のグループ会社で、当該地域での調剤薬局事業
の拡大を検討していたことから、本件買収への関心を持った。

＜マッチング＞
・新型コロナウイルスの影響が拡大していく中、譲受企業候補の探索には難航も予想
された。そのような中、同業界の成約実績により培ったFPGの既存ネットワークよ
り、事前に当業界の根強い買収ニーズを聴取。それにより、所在県を含めた関西圏
内での譲受企業候補の店舗戦略を精査し、厳選したターゲットリストを基にアプ
ローチを開始した。結果として、1か月半程度の短期間で複数社が強い関心を示し、
最終的に数社より意向表明書を受理。売主はその中で最も条件に合う相手先を選ぶ
ことができた。

＜成約（クロージング）＞
・譲渡企業における複雑な利害関係を早期に整理、リスクを明確化し適切に開示する
ことで迅速な案件進行が可能となり、トップ面談から約２か月間のスピード成約と
なった。


