
Ｍ＆Ａ成約レポート

譲渡企業の概要 譲受企業の概要

成約までのストーリー

事業内容
所在地
売上高
従業員数

事業内容
所在地
売上高
従業員数

： 建材の製造及び販売
： 北海道地方
： 100億円
： 200名

： 建材及び工具の販売
： 北海道地方
： 10億円
： 20名

案件№
Ｍ131

【M&A業務受託から
成約までの期間】

11か月

案件概要

譲渡理由
譲渡形態

： 後継者不在のため
： 株式譲渡＋個人所有不動産の譲渡

意中の相手に会社を譲渡

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守

＜背景＞
• 譲渡企業は建材の卸事業に加え、工具、金具の店舗販売を行い、建設事業従事者
の細かなニーズに対応することで、長年に亘り安定的な業績をあげてきた。

• 経営者（売手）が高齢化し後継者もいないことから、会社の譲渡を決意。顧問税理
士の紹介により、FPGがM&A業務を受託することとなった。

＜マッチング＞
• 売手には意中の譲渡候補先があり、当該候補先に対しFPGが買収を提案したところ、
前向きに買収を検討する旨の回答が得られた。

• 譲渡企業と譲受企業は、取り扱う建材種目や主要取引先に重複が少ない一方、営
業エリアが重なる為、建材の配送については効率化が可能であり、事業シナジーの創出
が互いに期待できる相手であった。

• 何より譲受企業の社長にとっては、譲渡企業の将来を託す相手として売主から指名さ
れたことを意気に感じた。

＜成約（クロージング）＞
• 本件期間中、売手の病気入院や新コロナ禍による緊急事態宣言発令により約5ヶ月
間、M&Aプロセスが中断したものの、相互の信頼関係を維持し両社がクロージングまで
の手続きを完遂させた。


